
Die wittenberg-net GmbH, ein Tochterunternehmen der Stadtwerke Lutherstadt Wittenberg, steht für den
Glasfaserausbau in der Region sowie die Versorgung mit schnellem Internet, TV und Telefondienstleistungen.
Wir leisten so einen wesentlichen Beitrag für die Lebensqualität der Menschen und stärken unsere Region als
attraktiven Wirtschaftsstandort. Werden auch Sie Teil unseres dynamischen Teams!

• Kaufmännische Ausbildung, idealerweise ein betriebswirtschaftliches oder technisches 
Studium bzw. vergleichbare Qualifikation

• Mehrjährige Berufserfahrung im Vertrieb mit entsprechenden Vertriebserfolgen
• Idealerweise Erfahrung im Carrier-Vertrieb von Telekommunikationsprodukten, bestenfalls 

bei einem Provider oder einem Unternehmen in der Telekommunikationsbranche 
(Festnetz / Carrier)

• Kommunikationsstärke, sicheres sowie souveränes Auftreten, gute Umgangsformen, 
schnelle Auffassungsgabe und ausgeprägte Motivation

• Führerschein der Klasse B

• Verantwortung für den strukturierten Auf- und Ausbau des Carrier-Vertriebs und des 
gesamten Produktportfolios im Bereich Carrier-Vertrieb (insbesondere von Duct, 
Ductspace, Dark fibre und Colocation)

• Beziehungsmanagement und proaktive Netzwerkpflege zum Kundenstamm
• Neukundengewinnung inkl. eigenverantwortlicher Erstellung und Verhandlung bis zum 

Vertragsabschluss
• Enge Zusammenarbeit und Projektkoordination mit anderen Fachbereichen

Mit Glasfaser

Zukunft gestalten

IHRE AUFGABEN

ANFORDERUNGSPROFIL

LEITER / ACCOUNT MANAGER

CARRIER-VERTRIEB-GLASFASER / LWL (m/w/d)

WIR BIETEN
• Leistungsgerechte Vergütung nach Tarif sowie attraktive betriebliche Regelungen
• Sichere berufliche Perspektive und umfassende Weiterbildungsmöglichkeiten

Bitte senden Sie Ihre Bewerbung mit möglichem 
Eintrittstermin und Gehaltsvorstellung an:

personal@stadtwerke-wittenberg.de

Zum nächstmöglichen Zeitpunkt suchen 
wir unbefristet in Vollzeit für den Standort 
Lutherstadt Wittenberg einen:


